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Meta profesional // B1
Libro de ejercicios con audios

Práctico

•	ofrece	numerosas	actividades	de	refuerzo	de	gramática	y	vocabulario

•	favorece	el	desarrollo	de	la	comprensión	auditiva	y	lectora

Seguro

•	contiene	un	test	de	autoevaluación	y	un	test	de	repaso	por	lección

•	prepara	para	el	examen	oficial	DELE	B1

•	ofrece	una	actividad	de	pronunciación	por	lección

Adecuado

•	favorece	el	desarrollo	de	las	estrategias	de	aprendizaje

•	ofrece	actividades	específicas	de	correspondencia	y	conversación	telefónica

•	contiene	una	práctica	tabla	de	recursos	para	la	comunicación	laboral

Para comunicarse eficazmente en el mundo laboral

Libro de ejercicios con audios

Meta profesional 
  // B1 Edición internacional

                    

Español para fines profesionales

¡Escanear	las	páginas	del	libro	y	reproducir		
los	audios	gratis	con	la	app	de	Klett-Augmented!		
www.klett-sprachen.de/augmented

¡Escanear, aprender, descubrir!

El perfil del consumidor

 1 Emociones
a Completa las columnas para expresar emociones.

verbos adjetivos

Me sorprendió. Me pareció sorprendente.

Me Me pareció impactante.

Me Me pareció indignante.

Me chocó. Me pareció
Me interesó. Me pareció
Me divirtió. Me pareció

b Clasifica las expresiones anteriores en sentimientos positivos o negativos.  
Puede haber más de una posibilidad.

2 Datos de consumo
a Escribe un breve informe con estas gráficas sobre hábitos españoles de consumo.

Más de la mitad de los españoles nunca han…

b ¿Has comprado alimentos por Internet alguna vez? Escribe algunas ventajas y desventajas.

ventajas desventajas

Si compras por Internet, no puedes elegir 
tú los productos.

expresar emociones
indignar > indignante
sorprender > sorpren-
dente

Recuerda
la mayoría
la mitad ½ 
un tercio ¹⁄3 
un cuarto ¼
algunos
muy pocos

Me pareció indignante.

Compra por Internet Consumo de productos 
ecológicos

Lugar de compra

52 %
nunca

37,9 %
sí

27 %
mercados

66 %
supermercados

62,1 %
no

7 %
pequeño 

comercio / 
tiendas de barrio

33 %
alguna vez, pero no 
quedaron satisfechos

15 %
regularmente
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3 Perfil del consumidor
a Relaciona cada tipo de consumidor con su definición.

racional oportunista habitual / fiel ecologista

  Tiene hábitos de consumo responsables. Le importa mucho el medio ambiente.
  Compra solo productos imprescindibles. Ahorrar es muy importante.
  Siempre compra productos de una marca que conoce.
  Compra por el placer de comprar. Le divierte descubrir ofertas.

b Escucha a este consumidor y marca sus hábitos de compra.  18

  ir a comprar todos los días
  elegir productos frescos
  comprar solo productos de la zona 

  ir a supermercados grandes
  adquirir ofertas
  llevar la compra en bolsa de tela

c ¿Qué tipo de consumidor es? ¿Con qué tipo te identificas tú?

4 De compras
Estas personas compran en páginas web. Completa los diálogos con qué o cuál / cuáles.

1.   Amalia, ahora no encuentro la página web.
   ¿_______ página?
   La que encontramos ayer, la que vende sombreros.
   ¿_______? ¿La italiana? Yo tengo la dirección.

2.   Mira, tienen el vino en oferta.
   ¿_______ vas a comprar? ¿El blanco de Rueda? Ese es fantástico.
   ¿_______ vino le gusta a Adrián? Le quiero regalar unas botellas.
   ¿_______ bebimos el otro día? Ese le encantó.

3.   ¿Estás pidiendo la compra?
   Sí, para el sábado. He invitado a los López.
   ¿Y _______ vas a preparar? Les gusta la pasta fresca.
   A ver, ¿_______ tipos de pasta tienen? Solo raviolis de carne  

o de verduras. ¿_______ prefieres tú?

4.   Oye, ¿_______ le compramos a Anita para su cumpleaños?
   Podemos comprarle una camiseta. Mira estas. ¿_______  

te gusta? ¿La roja o la blanca?
   No sé. ¿_______ color le gusta a ella?
   El azul, seguro.

1 2 3 4
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3 Perfil del consumidora Relaciona cada tipo de consumidor con su definición.

racional
oportunista

habitual / fiel
ecologista

  Tiene hábitos de consumo responsables. Le importa mucho el medio ambiente.

  Compra solo productos imprescindibles. Ahorrar es muy importante.

  Siempre compra productos de una marca que conoce.

  Compra por el placer de comprar. Le divierte descubrir ofertas.b Escucha a este consumidor y marca sus hábitos de compra.  18
  ir a comprar todos los días  elegir productos frescos  comprar solo productos de la zona 

  ir a supermercados grandes  adquirir ofertas  llevar la compra en bolsa de tela
c ¿Qué tipo de consumidor es? ¿Con qué tipo te identificas tú?4 De comprasEstas personas compran en páginas web. Completa los diálogos con qué o cuál / cuáles.

1.   Amalia, ahora no encuentro la página web.

   ¿_______ página?   La que encontramos ayer, la que vende sombreros.

   ¿_______? ¿La italiana? Yo tengo la dirección.2.   Mira, tienen el vino en oferta.
   ¿_______ vas a comprar? ¿El blanco de Rueda? Ese es fantástico.

   ¿_______ vino le gusta a Adrián? Le quiero regalar unas botellas.

   ¿_______ bebimos el otro día? Ese le encantó.3.   ¿Estás pidiendo la compra?
   Sí, para el sábado. He invitado a los López.

   ¿Y _______ vas a preparar? Les gusta la pasta fresca.

   A ver, ¿_______ tipos de pasta tienen? Solo raviolis de carne  

o de verduras. ¿_______ prefieres tú?4.   Oye, ¿_______ le compramos a Anita para su cumpleaños?

   Podemos comprarle una camiseta. Mira estas. ¿_______  

te gusta? ¿La roja o la blanca?
   No sé. ¿_______ color le gusta a ella?
   El azul, seguro.
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Todos	los	componentes	y	todos	los	materiales	gratuitos:	
www.klett-sprachen.de/metaprofesional

Klett Augmented:
¡Todos	los	audios	
gratis!		
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